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LeadLAB, czvli sposéb na jakosciowe leady B2B

Zdobycie jakosciowych leadow jest coraz trudniejsze*®
*dla firm, ktore nie stosujg strategii LeadLAB: PULL+PUSH+PASSIVE.
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Zwrocenie uwagi

Wiarygodnosé jako dzwignia

Podbudowa swiadomosciowa
oferty jak i wzmocnienie jej
wiarygodnosci to dzwigniowe
dziatanie w budowaniu lejka. Dzieki
temu komunikaty sprzedazowe nie
zostang zbagatelizowane.

Wezwanie do dziatania

Atrakcyjny Outreach jako CTA

Dotarcie do odpowiedniego Klienta
z witasciwie spersonalizowanym
komunikatem stanowi skuteczne
CTA. Nie jestesmy intruzami
wciskajgcymi oferte, a Partnerami

rozumiejgcymi kontekst biznesowy.

Poznanie oferty

PASSIVE

*t atwosé Poznawcza® oferty

Atrakcyjne ,pasywa” to z jednej
strony niebagatelny wptyw na
odbior oferty przez Klienta, a z
drugiej miejsce, w ktorym de facto
decydujg sie dalsze losy konwersii.
Oferta zrozumiana = kupiona.
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LeadLAB wdrazamy z sukcesami w wielu branzach.

Co ciekawe: im trudniejsza sytuacja na rynku, tym lepszy efekt tej strategii widzimy.

# SELENA ESG

Branza OZE

.Bardzo dobry Partner, wsparcie
dla prowadzonej dziatalnosci, duze
zaufanie do Zespotu Agenciji”

[SELENA ESG]

sto

Branza Budowlana

.Fachowosc¢, kompetencije
wspotpracujgcych z nami osob.
Systematycznosc¢ prowadzonych
dziatan, wsparcie.”

[Sto Polskal

PBC LABS™

Branza Kosmetyczna

I jest skuteczny, prace
w ramach projektu jeszcze trwaja,
a juz osiggnetysmy wiekszosc
z zatozonych celow kampanii”

[PBC Labs]
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Jak to dziata?

PULL

Media Relations

Social Media

Display Ads

PUSH

Cold Mailing

Digital Ads

Marketing Automation

PASSIVE

Landingpage

Lead Magnet

Content Marketing
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W LeadlLAB tgczymy szereg wspierajgcych sie narzedzi.

Tworzymy system, ktéry nie pozostawia potencjalnego klienta obojetnym.

Strategia i Kreacja

— Opracowanie koncepcji komunikaciji
— Okreslenie obszarow tematycznych
— Stworzenie konwertujgcego Landingpage (UX i Ul)
— Opracowanie Lead Magnet (dokument, video, etc.)

— Kreacje reklamowe

Content Marketing + Media Relations

— Content Plan

— Wypracowanie Media Planu

— Nawigzanie relacji z odpowiednimi redakcjami

— Opracowanie tresci (artykuty, grafika, video, etc.)

— Nadzor nad publikacjg tresci

Kampanie Digital i Social Media

— Opracowanie Planu Kampanii

— Reformaty kreacji reklamowych

— Obstuga Social Media (Linkedin)

— Obstuga kampanii: Meta, Linkedin, Google

— Pogtebiona Analityka

Marketing Automation (mail, Linkedin)
— Setup narzedzi Marketing Automation

— Stworzenie kampanii Outreach (bazy, kreacja)
— Przeprowadzenie dziatarh (Woodpecker, Dux-Soup)
— Pogtebiona Analityka

— Szkolenie z narzedzi (kontynuacja po stronie Klienta)
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LeadLAB. czyli sposéb na jakosciowe leady B2B lle energii i pieniedzy mozna
PU LL zaoszczedzi¢ na ogrzewaniu i CWU
dzieki termomodernizacji domu typu kostka?

Jak przyciggamy uwage?
® 4-osobowa rodzina @ Ogrzewanie: kociol gazowy @ Ciepta woda uzytkowa (CWU): kociot gazowy

Energia koncowa wydatkowana na ogrzewanie Roczny koszt ogrzewania i cieptej wody uzytkowej
i ciepta wode uzytkowa w analizowanym domu: w analizowanym domu (listopad 2022):

Uwiarygodnienie naszej oferty oraz
zwrocenie uwagi odbiorcow mozliwe jest
poprzez obecnosc W miejscach DZIEKI TERMOMODERNIZAC3I:
uznawanych przez nich za wiarygodne
z atrakcyjnym, spojnym i adekwatnym

53 000 - 60 000 [kWh/rok] 15700 - 17 700 ZL
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*  Mini-kampanie PR dzieki ktorej informacje na temat "NAD IWNICA N oachu o o RN SelEpLEREOReH

. . . . . . . I WYMIANA STOLARKI NAD PIWNICA
firmy pojawig sie w dyskursie medialnym, co na zasadzie
efektu storca podnosi jej wiarygodnos¢
P ey wiaryg DO73% DO57% DO57% DO49% DO 9%

«  Obecnosé w Mediach Spotecznosciowych (Linkedin, ale o=y il o o g s
nie tylko] z materiatami merytorycznymi i DO12800Zt DO10000Zt DO10000Zt DOB60OZL  DO15002Zt
odpowiadajgcymi na rzeczywiste problemy klientow B [ e caonuycatiomamch  kosswwistowanyeh  Kostow wydateowanych

na cele grzewcze na cele grzewcze na cele grzewcze na cele grzewcze na cele grzewcze

* Kampanie Digital, w ramach ktorej nasze merytoryczne
tresci bedg sciggaty odbiorcow na ladingpage naszej
oferty.

Zrédto: ISOVER

*przyktadowa realizacja: Saint Gobain — materiat merytoryczny

opublikowany m.in. w Interii

Ol s
SAINT-GOBAIN
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PASSIVE

Do czego kierujemy odbiorcow?

Pasywa to kanaty komunikacji, nad ktorymi
mamy najwiekszg kontrole. To tutaj mozemy
zaprezentowac naszg oferte
I konwertowac ruch na leady.

W ramach prac zespot opracuije:

+ Koncepcje komunikaciji wraz z KV uwzgledniajgcg
potrzeby grupy docelowej oraz USP marki

* Landingpage prezentujgcy zalety oferty i umozliwiajgcy
pozostawienie kontaktu przez potencjalnego klienta
w zamian za dostep do Lead Magnet

* Lead Magnet czyli materiat merytoryczny, w ramach
ktorego zaprezentujemy przewagi konkurencyjne
naszego rozwigzania, a takze zaproponujemy specjalng
oferte dla osob, ktore sie z nim zapoznaty.

*przyktadowe realizacje: Aluprof, Selena ESG

FUTURE
BUILDERS

aw ALUBOOK ::0x

220 stron najnowszych
trendéw i innowacji
w architekturze

4 POBIERZ ALUBOOK /
=3 /

!.‘- i -

LT o

/I&SELENA ESG - PL Ofertav Onas  Realizaje  Stkoleniav Blog  Kontakt  [Hef PR o

Hydroizolacja

Wykonujemy prace hydroizolacyjne zabezpieczajace dach
oraz obnizajace rachunki za klimatyzacje.

odpowiednia hydroizolacja dachu wydtuza jego Zywotnos<, chroni przed czynnikami
atmosferycznymi oraz zapobiega powstawaniu nieszczelnosdi, ktdre wplywaja na
pogorszenie stanu konstrukeji i degradacji poszycia dachu oraz do powstawania grzybow i
pleni,

Przeprowadzamy modernizacj¢ poszycia dachu wykorzystujace
profesjonalne, najwyiszej jakosci wtasne rozwiazania.

COOLR, TACK-R

Powloka hydroizolacyina obnizajaca

Systemy membran bitumecznych
temperaturg wewnguz budynic

25% 90% 25 lat
redukeji rocznych kosztow wieksza efektywnosc wydtuzenie zywotnosci
systemu klimatyzacji agregatow chtodniczych dachu (ETAG 005}
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PUSH

Jak zmotywujemy Lead do dziatania?

Zwrocilismy uwage klienta i mamy dokad go
sprowadzi¢, pozostaje nam bezposrednia
komunikacja, ktora domyka system Lead
Lab.

Personalizujemy komunikaty skierowane do
osOb i organizacji, ktore mogg byc
bezposrednio zainteresowane naszg oferta.

W ramach dziatan zaktadamy:

«  Setup kampanii Cold-Messeging (Linkedin + mail) czyli
stworzenie bazy decydentow, opracowanie koncepcji
kampanii i materiatow koniecznych do jej realizacji, w
tym personalizowanych tresci wiadomosci

*  Uruchomienie kampanii Search (Google] dzieki ktérej
pojawimy sie w wyszukiwarce pod wybranymi przez nas
frazami, wykorzystywanymi w naszej ofercie

*  Przeprowadzenie kampanii Cold-Messeging, w ramach

ktore] nasz zespot czuwa nad wszystkimi dziataniami,
reaguje na bounce, konsultuje oraz raportuije.

*wykorzystane narzedzia: Woodpecker, Apollo, Dux-Soup, Linkedin

inMail, Zapier, Pipedrive i inne.

77.3%
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Historie Sukcesu: PBC Labs

212% zatozonych KPI w 12 tygodni

Wyzwanie

PBC Labs jako nowa firma na bardzo wymagajgcym rynku

surowcow  kosmetycznych, potrzebowata jakosciowych
leadow w branzy producentow kosmetykow, ktore przerodzg
sie w kontrakty biznesowe i pozwolg skomercjalizowac

wynalazek Startupu.

Efekt

Dzieki zastosowaniu LeadlLab zainteresowanie rozwigzaniami
PBC Labs przerosto mozliwosci organizacji. Systemowe
dziatania (PR, digital, landingpage)
zaowocowaty 212% zaktadanych KPI

kwestii

reklamy, kampania
przekroczeniem
i znaczgco

podniosty  prognozy  firmy w

komercjalizacji rozwigzan w najblizszych latach.

Firma rozwaza obecnie wdrozenie analogicznej kampanii

skierowanej na rynki zagraniczne w 2024 roku.

—

Branza kosmetyczna

Lubelski start-up zainteresowat najwiekszych w branzy

2igki zastosowaniu ultraczwigkow

PBC Labs uzyskalo niezwykle wydaj-
ny ekstrakt o wyjatkowych, potwierdzo-
nych badaniami wladciwosciach, Produkt
stanowi nowa jakoSE nar yrku naturalnych
ekstraktow roslinnych | ma szansg 2rewo-
lucjonizowac bran2e.
Impatic Essence® pozyskiwany jest
zrodliny niewykorzystywanej dotad
w przemy$le kosmetycznym | larmaceu-
tyczriym, co potwierdzita ocena czystosel
patentowe]. 2walidowana metoda ekstrakcii
wspomagane) ultrad2wiekami pozwolita
pozyskat wyclag o wysokiej, potwierdzo-
nef skutecznosci, Obecne w nim 2wigzki
opdiniajg procesy starzenia, wykazug silne
wiasciwosci przeciwzapaline potaczone ze
stymuilacjg odnowy thankowej, usprawnie-
niem mikrokrg2enia | 2dolnoscia tagodzenia
podraznien. Surowiec do produkcji jest
pozyskiwany ze stanowisk naturalnych
w Polsce, czigkl czemu jest tafiszy w trans-
porcie | fatwie] dostepny dla keajowych oraz
europejskich producentow niz rozwigzania
sprowadzane z Azji. Lokalna produkcja jest
tez ekologiczniejsza, skraca czas dostaw
| zwigksza ichregularmosc.

Szansa na podbicie §wiatowych
rynkéw

Majgc dwiadomosE potenciatu drzemis-
cegow ekstrakcle. PBC Labs aktywnie
uczestniczy w wydarzeniach pozwalajg-
cych zaprezentowad go szerokiemu grony
ocbiorcow. Przykladem sg migdzynaro-

PBC LABS"

z wazniejszych na Swiecie targow branzy
kosmetycznej | perfumeryjnef -w tego-
rocznej edycji udzial wezmie 220 wystaw-
cOw oraz okolo 5000 odwiedzajgcych
~Udziatw targach COSMETIC 360

to mazliwosE zaprezentowania wiasnej
oferty, nawigzaria relacji 2 potenciainymi
Kfientami oraz okazja do zapoznania sie

2 clekawostkami z branzy | propozycjami
konkurencil. Podpatrywanie nalepszych
| wymienianie sig 2 nimi doSwiadczeniami
pozwala nam oferowad produkty. ktdee
beda Innowacyjne oraz dostosowane

da potrzeb klientbw ~wyjasnia Joanna
Latosiewicz. Business Development
Manager i caonek zarzadu PBC Labs.

Z unijnym dofinansowaniem
Ekstrakt impatic Essence® to nowost na
rynku kosmetykow i suplementow diety (co
potwierazaja poiskie zgtoszenie paten-
towe P443004 | europejskie 2gloszenie
patentowe 1IP51179P00). ktorawyrddnia
sie duzg koncentracia substancii czynnych
osiggniets daiekl nowatorsklej metodzie
ekstrakeji. Dzigkl termu moze konkurowaé
Jakoscly | ceng 2 Istniefacymi ji2 produk-
tami Impatic Essence® jest tez czystsay,
tafhszy, wydajniejszy (w 1 miznajcuje si¢
wylsze ste2enie substanci czynnych

ni2 w ekstraktach przygotowywanych
tradycy|nie) oraz skuteczniejszy. Jego
potendjat docenita Polska Agencla Rozwoju
Przedsigbiorczoscl. Nawprowadzenie pro-
duktu narynek PBC Labs uzyskato wspar-

5
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Funduszu Spotecznego, Funduszu
Spdjnodel na lata 2014-2020 (Wytyczne
horyzontaine} oraz w ramach Programu
Operacyjnego Polska Wschodnia, Dzlatanle
1.1 Platformy startowe dla nowych pomy-
siéw. Poddziatania 1.1.2 Rozwdj startupdw
w Polsce Wschodnie).

Ambitne plany rozwoju

Jako start-up PBC Labis weig2 poszukuje
idealnego modelu biznesowego, jednak
Ju2 plerwsze analizy ryniku | kontakty

2 przedstawicielam| branzy farmaceutycz
nejl kosmetyczne pokazuja. 2e oferowany
ekstrakt wykazuje duzy potencjat komer-
cyjny. Unikalinose, czystosé (w 100 proc,
naturainy skiad), naukowo potwierdzona
skuteczno$é dziatania oraz wysoka wy-
dajnost sprawialg, e cieszy sie on duzym
zainteresowaniem | stanowl nisze na rynku
naturainych ekstraktow roslinnych.

W najbizsze] przysaioéci PBC Labs planuje
opracowanie naturainych formlacii na
bazie uzyskanego ekstraktu do odsprzeca-
2y jako gotowe kompozycie sktadnikow do
receptur preparatdw o dziataniu prze-
clwstar zeniowym, przeciwzapalnym oraz
rozjasniajgcym przebarwienia. Uzyskany
ekstrakt moze te2 byt wykorzystywany
jako skiadnik do produkcli innowacyjrych,
naturalnych preparatéw do plelegnacil
whoséw | skiry glowy, w szezegGinoel

o wtasciwosclach hamuiacych lysienie
androgenowe.

’ Ekstrakt
Impatic Essence’

L0 NOWOSC na

rynku kosmetykow

i suplementow diety.
Obecne w nim zwigzki
0poZniajg procesy
starzenia, wykazujg
silne wlasciwosci
przeciwzapalne
polaczone

ze stymulacia
odnowy tkankowej,
usprawnieniem ) \

mikrokrazenia “

i zdolnoscia
lagodzenia
podraznien.

PBC LABS

IMPATIC ESSENCE

BADANIA
SKUTECZNOSCI

WLASCIWOSCI
PRZECIWSTARZENIOWE

W starzejace] sig skorze, za zanik wiokien kolagenu

i elastyny odpowiada zwigkszona ekspresja metaopro-

zewngtrzkomorkowej. Kolagenaza rozktada widkna

kolagenowe, a elastynaza wiokna sprezyste. Wraz

teinaz macierzy (MMP), a giéwnie kolagenazy
’ i elastynazy. Powodujg one przebudowe macierzy

z uptywem lat wzrasta poziom kolagenazy, co powo-

duje coraz wieksze uszkodzenia w obrebie widkien

kolagenowych. Ponadto staja sie one pofatdowane,

a poszczegolne pasma ulegajg rozdzieleniu przez

elermenty tkanki tgcznej. Rowniez widkna zostajg

pozbawione kontaktu z produkujgcymi je fibrobla-
stami. Z wiekiem zmniejsza sie iloS¢ rozpuszczalnego
glikozaminoglikanu oraz rozpuszczalnego kolagenu.
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Mate kroki, wielkie rezultaty

Jak wyglada przyktadowe flow kampanii?

MEDIA RELATIONS

(ﬁiﬂ

(5

l7 SOCIAL MEDIA

{ DIGITAL ADS

. @

<P

“—> ‘7 COLD-MESSAGE

KLIENT

)=o)

I

~[E

LANDINGPAGE

> ‘ GOOGLE SEARCH ADS

4 |

LEAD MAGNET

CONTENT

|

LEADY —> KONTRAKTY

I~

o o
[ i )
St

SPOTKANIA

J “




Porozmawiajmy
O jakosci Twoich
leadow

www.wills.pl / [.sawicki(@wills.pl/ +48 530 643 119
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